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CONCEPTOS

SRL. Escala propuesta por investigadores (Innovation Fund Denmark) para identificar, medir y delimitar las etapas de maduracién de un proceso de investigaciéon de diversas areas
de conocimiento como ciencias sociales y las humanidades, esta escala se centra en la escala de un proyecto que van desde la generacién de la idea hasta la apropiacion por parte
de la comunidad.

INVESTIGACION BASICA. Investigacion fundamental para aumentar el conocimiento sobre un tema en especifico, la finalidad radica en formular nuevas teorfas o modificar las
existentes, en incrementar los conocimientos cientificos o filoséficos, pero sin contrastarlos con ningln aspecto practico.

PRUEBAS: Se refiere a todas las actividades que sean requeridas para validar y demostrar la funcionalidad de los componentes, asi como su aplicacion.

PRUEBAS PILOTO. La Prueba Piloto forma parte de la metodologia de investigacion que sirve para crear aproximaciones reales de los proyectos de investigacion antes de establecer
la prueba final.

ENTORNO DE LABORATORIO. Los componentes son integrados conjuntamente con elementos reales para ser analizados en un entorno simulado. Este es un prototipo de “alta
fidelidad” en comparacion con el sistema final.

ENTORNO RELEVANTE. Entorno con unas condiciones que se aproximan o simulan suficientemente a las condiciones existentes en un entorno real, entorno operacional.
ENTORNO REAL: Pruebas y validaciones con usuarios reales y potenciales.

PROPIEDAD INTELECTUAL: Propiedad Intelectual se refiere a las creaciones de la mente: invenciones, obras literarias y artisticas, asi como simbolos, nombres e imagenes utilizadas
en el comercio. La Propiedad Intelectual se divide en tres categorias: La propiedad industrial, el derecho de autor vy las variedades vegetales.

VALIDACION COMERCIAL: Poder identificar y/o validar, a través del contacto con fuentes primarias directas, las secciones del CANVAS relacionadas con los segmentos de clientes,
mercado y propuesta de valor que agrega la oferta tecnoldgica.
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